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Aprovecho esta oportunidad para dirigirme a ustedes como nuevo presidente ejecutivo
e inicio agradeciendo a la Junta de la Camara de Comercio de Buga el haberme confiado la
direccion de la entidad. Recibo con especial afecto la hospitalidad y acogida de la comunidad
empresarial con quienes he tenido la posibilidad de compartir espacios e intercambiar ideas,
lo mismo que a mi antecesora Yamily Pedraza, a quien no es facil suceder dada su gran
condicion humana y profesional. Exalto también el empefo de mi equipo de colaboradores,
mi agradecimiento por su entrega, compromiso y buena disposicion en este proceso de
empalme.

Volver a mi terruio, evocar mis primeros ahos de vida y sentirme parte de su gente, ha
significado una condicion especial de regocijo e inspiracion. Creo profundamente en los
potenciales que tiene nuestra ciudad y todos los municipios que integran la jurisdiccion de la
Camara para consolidarse como una region de oportunidades para sus pobladores. Sin duda
alguna, el trabajo en equipo con los entes territoriales, la academia y los empresarios, es el
continuar por la senda de la reconciliacion y la dignificacion de la vida para que desde nuestra
comarca permitamos al pais desde lo empresarial pensar en entornos mas competitivos.
Esta condicion conduce necesariamente a reconocernos como parte de una comunidad y de
una region en la que operan nuestras empresas y estar en disposicion de entender que si
hacemos parte de ellas tenemos dos opciones: asumir que nuestro entorno mas cercano, con
sus dificultades, es inmodificable o que podemos influir cambios en él, que conduzcan en el
tiempo a la transformacion de la realidad, sorteando las dificultades y ganando verdaderas
ventajas competitivas.

Por complejo que parezca, mediante un ejercicio de liderazgo colectivo, se puede aprovechar
toda instancia para fortalecer nuestra capacidad local y competir en un escenario global;
debemos utilizar todo nuestro potencial uniendo capacidades para lograr que con nuestras
acciones nuestra region cambie y con ella la realidad de su gente, mediante esfuerzos
consensuados que permitan en el tiempo que se requiere.

Por ello valoro cada esfuerzo e invito a nuestros empresarios a seguir contribuyendo como
parte de una comunidad, a que nos acompaien en la ejecucion de acciones que resulten
estratégicas para el bienestar general. Esto implicara trabajar en diversos temas, pero sobre
todo en cambios culturales y comportamentales que permitan mejores realidades para todos.
Este proposito no da tregua y creo que la region que conforman Calima El Darién, El Cerrito,
Guacari, Guadalajara de Buga, Ginebra, Restrepo, San Pedro y Yotoco todos municipios de
la jurisdiccion de la Camara, tiene en cada empresario un lider con capacidades, para
hacerse parte de este gran desafio. Y que al igual que en otros tiempos de nuestra historia,
con esfuerzo y dedicacion y el alcance de unos propositos y excelente comunicacion unidos
se logra lo que puede parecer inalcanzable, eso depende del buen animo y el permanente
aliento que sostengamos.

Inicialmente, nuestros propositos son el aseguramiento de un Plan de Ordenamiento
Territorial, para Buga, la armonizacion del Plan de Ordenamiento Departamental con los
EOT y POT de los municipios de nuestra jurisdiccion, la integracion y estructuracion de
proyectos que hagan parte de un banco de proyectos de nuestra area de influencia, prestando
especial atencion a los municipios de Yotoco y Calima El Darién por ser catalogados como
ZOMAC; el fortalecimiento de nuestros empresarios en especial aquellos de los sectores de
turismo, salud, agroindustrial, cultura y logistica para el comercio exterior, por considerarlos
estratégicos para el desarrollo social y econémico.

Nadie puede decir que no tiene la capacidad sin primero haberlo intentado. Los invito a
que renunciando a nuestros miedos, dejemos de escribir en dificil y poniendo en claro
nuestras ideas, las comuniquemos y dejemos conocer para que seamos capaces de avanzar y
sobreponernos a las dificultades, confiando y potenciando nuestras capacidades locales para
posicionarnos como el mejor de los destinos para la inversion y el turismo.

Jorge Alberto Duran Cabal
Presidente Ejecutivo
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Descubra la diferencia entre

matriculado y afiliado

El afiliado de la Camara de Comercio de Buga es un empresario que
confia y apoya las iniciativas y acciones que emprende la entidad en
beneficio del sector empresarial y de la region. Es aquel empresario
que comparte nuestra vision de desarrollo y cree que la union de
esfuerzos y recursos economicos es el medio para seguir generando
progreso. Se convierte en socio preferencial, ya que obtiene
multiples beneficios y servicios adicionales como capacitaciones
sin costo, descuentos en los servicios empresariales de la Camara,
certificados gratuitos y participacion en el Encuentro de Afiliados
donde se exaltan los empresarios de esta region.

AFILIADO

Es el Comerciante matriculado y renovado
que cumple con los requisitos de ley y
que tramita su solicitud ante el Comité
de Afiliados de la CCBUGA, con el fin de
obtener beneficios y servicios adicionales.

Acorde con lo dispuesto en el articulo 12 de la Ley 1727 de 2014,
modificatorio del articulo 92 del Codigo de Comercio, los afiliados
podran ser personas naturales o juridicas que, al momento de
solicitar su afiliacion, hayan desarrollado por dos afios continuos su
actividad mercantil, estén matriculados por el mismo periodo en
cualquier camara de comercio y cumplan de manera permanente
con sus obligaciones como comerciante, incluida la renovacion
oportuna de la Matricula Mercantil. Obtenga mayores informes en
el area comercial de la Camara de Comercio de Buga. PBX 2280088
- 2371123 extensiones 139 y 140.

Beneficios de ser afiliado

Impuleando el progreso

- Elegir y ser elegido como miembro de la Junta
Directiva de la Cdmara de Comerciode Buga.

- Certificados gratuitos, hasta por el monto de la
afiliacion.

-Atencién preferencial.

- Certificados gratuitos a través de internet.

- Descuentos especiales en programas empresariales.
(Seminarios, conferencias. talleres, programas de
acompafiamiento).

-15% de descuento en la pauta en la Revista Gestién.
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a la Cdmara de Comercio de Buga

:30% de descuento en: compra de informacién
comercial, en Centro de Conciliacién y Arbitraje, en
alquiler de Salones, en inscripcién de los Depésitos de
Estados Financieros.

-Micrositio gratis—Pdgina Web.
-Conferencias gratuitas y exclusivas

-Descuentos especiales en programas empresariales
-Convenios especiales con establecimientos de
comercio, centros recreativos a nivel nacional con
tarifas especiales para empresas afiliadas.
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APLICACION MOVIL Y WEB

“TURISMO CENTRO DEL VALLE”

En la pagina web y App de Turismo Centro del Valle del
Cauca encontrara todos y cada uno de los prestadores de
servicios turisticos, hoteles, operadores turisticos, guias
de turismo, centros recreativos, restaurantes, transporte,
etc... Puede elegir por categorias o buscar lo mejor de
cada uno de los ocho municipios del Centro del Valle.
Igualmente, obtendra informacion sobre geolocalizacion,
como llegar y cual es la mejor ruta. Acceda en tiempo
real a las mejores ofertas de la region, en la cual cada
uno de nuestros afiliados le ofrece lo mejor, las mejores
oportunidades y la mejor calidad.

Para ampliar informacion de los atractivos turisticos s
y nuestros prestadores de servicios turisticos debera Cangros Fecrealivos
registrarse usando el rol de turista




PROGRAMA HOTELES CON ENCANTO

35 empresarios del sector hotelero participaron del

programa de formacion “Hoteles con Encanto” que
consistio en formacion grupal a través de 5 modulos,
ejecucion de diagnostico de cada uno de ellos y posterior
realizacion de visita para asesoria personalizada y
entrega de cartilla de buenas practicas hoteleras que le
servira a los empresarios para realizar sus acciones de
mejora.

Los hoteles que cumplieron con todo el programa de
formacion y con un nivel de calidad basado en la cartilla
de buenas practicas, recibieron un sello conmemorativo
denominado “Hotel con Encanto”, que los distinguira por
su nivel de calidad sobresaliente.

Entre los temas de los modulos de formacion que se
brindaron se encuentran: Direccionamiento Estratégico
y Calidad Turistica Hotelera, Costos y Presupuestos
Hoteleros, Servicio al Cliente como estrategia de éxito,
Revenue Management y Mercadeo para establecimientos
hoteleros.

EMPRESARIOS FORMALIZADOS

Durante el primer trimestre del ano 2018 brindamos apoyo
en la jornada de renovacion atendiendo a los empresarios
del sector turismo en sus inquietudes y tramites para
renovar el Registro Nacional de Turismo. Durante la
jornada brindamos capacitaciones, talleres grupales,
asesorias personalizadas, envio de correos electronicos y

Lago Caljma atencion telefonica.
Fotografia del libro “Centro del Valle - Destino de Contrastes”




PROMOCION DEL DESTINO

PARTICIPACION ANATO 2018

Participamos en la version No. 37 de la Vitrina Turistica de
ANATO en la Ciudad de Bogota. En el recinto de Corferias,
compradores de productos y servicios turisticos nacionales
e internacionales, conocieron la oferta del Circulo
Metropolitano de Turismo del Centro del Valle del Cauca,
integrado por los municipios de: Guadalajara de Buga, San
Pedro, Yotoco, Calima-El Darién, Restrepo, Guacari, Ginebra
y El Cerrito, el cual tuvo su participacion en el stand del
Valle del Cauca.

LE " I

Entre los aspectos a resaltar de la Vitrina Turistica de ANATO
2018 tenemos:

-
i

*Presencia de los 32 departamentos

*36 destinos internacionales

*4,000 citas de negocios a través de la herramienta de
Agendamiento de citas

*37.000 visitantes y compradores profesionales

*Mas de 1.000 expositores

*Mas de 80 contactos realizados por los participantes del
Circulo Metropolitano de Turismo del Centro del Valle del
Cauca.
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Fotografia del libro “Centro del Valle - Destino de Contrastes”
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BUGA UNA ESPIRAL DE TIEMPO

Guadalajara de Buga tuvo la visita de periodistas de los
principales medios nacionales especializados en turismo,
con ocasion de la presentacion del producto turistico
Buga, Una Espiral de Tiempo, proyecto trabajado
conjuntamente por el Ministerio de Comercio, Industria
y Turismo, FONTUR, la Alcaldia Municipal y la Camara de
Comercio de Buga.

Los participantes en el recorrido tuvieron la oportunidad
de vivenciar la historia, el patrimonio cultural y
arquitectonico, las manifestaciones artisticas y la
gastronomia del Centro Historico de Guadalajara de
Buga, contada directamente por sus protagonistas. En
un novedoso disefio de guianza, son actores los que
presentan los hechos historicos logrando una interaccion
directa con los usuarios del producto turistico.

Buga Una Espiral de Tiempo es una actividad vivencial
que brinda al visitante la posibilidad de interactuar
con los personajes que hicieron la historia y conocer
de primera mano los atractivos turisticos de gran valor
patrimonial. En esta guianza por el Centro Historico
cobran vida personajes como Jose Maria Cabal, Maria
Luisa de la Espada, Maria Antonia Ruiz y Alejandro Cabal
Pombo.

Buga Una Espiral de Tiempo busca complementar la
oferta turistica de la ciudad a través de la promocion
de los elementos representativos de la cultura buguena,
sumados a los grandes atractivos del Centro Historico de
la ciudad.
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RUEDA DE NEGOCIOS

“TURISMO NEGOCIA”

Guadalajara de Buga volvio a ser epicentro de eventos
de gran formato. El turno esta vez fue para la Rueda
de Negocios “Turismo Negocia”, iniciativa liderada por
el Ministerio de Comercio, Industria y Turismo, FONTUR,
Alcaldia de Guadalajara de Buga, Gobernacion del Valle
del Cauca y Camara de Comercio de Buga. Cerca de
novecientas citas de negocios se lograron desarrollar,
cumpliendo las expectativas de los vendedores,
respecto al fortalecimiento de su red de contactos a
nivel nacional.

“Negocia” Turismo busca posicionar a nivel nacional
los productos turisticos del Valle del Cauca brindandole
en esta oportunidad a los 116 vendedores participantes
la posibilidad de presentar su portafolio mediante citas
personalizadas de 15 minutos de duracion.

by d

Panoramjca municipio de Restrepo
Al e Fotografia delilibro¥iCentro del Valle - Pestino de Contrastes”
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CULTURA TURISTICA

PROGRAMA TAXISTA AMIGO DEL TURISTA
Comprometidos con el sector turistico de la ciudad y la
region, la Alcaldia Municipal y la Camara de Comercio
de Buga, con el apoyo del ITA Profesional y el SENA,
desarrollaron el Programa Taxista Amigo del Turista, el
cual consistio en un completo ciclo de formacion de
8 meses de duracion, en temas como: competencias
ciudadanas, servicio al cliente, inglés para el turismo e
informacion turistica.

Este grupo de 35 conductores de la ciudad de Buga
recibio certificacion de esta formacion y adicionalmente
un distintivo que los acredita como Taxistas Amigos del
Turista.

Este esfuerzo interinstitucional busca fortalecer la
identidad local y regional de poblaciones anfitrionas
como es el caso de la ciudad de Guadalajara de Buga,
concientizando sobre el valor del turismo, fomentando
el buen trato al turista para asegurar su retorno y
recomendacion de visita.
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Visi()n GEDE[‘EI dEl POBLACION No. HABITANTES

#11 16.491

1 POBLACION URBANA  8.513

Sector Salud i POBLACION RURAL 7978
DENSIDAD POBLACIONAL 42,28

§ SUPERFICIE EN HA 39.000

Guadalajara de Buga y
nuestra jurisdiccion
CALIMA EL DARIEN ——

Este informe especial muestra el impacto que genera el sector POBLACION No. HABITANTES
salud y bienestar en el drea de jurisdiccion de la Camara de i 15.848

Comercio de Buga (El Cerrito, Ginebra, Guacari, Calima El iPOBLACIQN URBANA 9.416
Darién, Restrepo, Yotoco, San Pedro y Guadalajara de Buga). ? POBLACION RURAL  6.432

DENSIDAD POBLACIONAL 17,04
SUPERFICIE EN HA 93.000

Una extensa drea geogrdfica y la dispersion de
la poblacion rural, el primer reto y la primera
oportunidad para quienes suministran servicios
de la salud en nuestra jurisdiccion

El area geografica que integran Guadalajara Buga, Calima El
Darién, El Cerrito, Ginebra, Guacari, Restrepo, San Pedro y Yotoco
constituyen el area de jurisdiccion de la Camara de Comercio de
Buga, alcanzan las 353.500 hectareas, casi el 16% del area total
de nuestro departamento, y concentran 6,25% de su poblacion.
Alrededor de 64% de esta poblacion vive en la urbe, el 36% restante
vive en area rural.

Un primer reto que esta condicion impone, al momento de cubrir el
servicio de salud, es que la alta dispersion poblacional en el area
rural dificulta el acceso a los servicios; a la vez que representa
para las empresas y profesionales que prestan los mismos, una
oportunidad de cubrir parte de estas necesidades a través del uso de
nuevas tecnologias como la telemedicinay la atencion de parte de los
mismos via App, atencion sin necesidad de movilizar los pacientes,
asi como facilitar el monitoreo de su situacion particular de salud a
quienes padecen enfermedades cronicas, entre otras cosas.

De hecho, en algunos campos como el de la atencion a la seguridad y
salud en el trabajo, algunas empresas de la ciudad han incursionado
en la prestacion de servicios soportados en las telecomunicaciones o
mediante el concepto de unidades moviles que permitan acercar sus
servicios a sus clientes empresariales.

Fuente: Departamento Nacional de Planeacion - DNP

a1l 5 cstion



R, A

GUADALAJARA DE BUGA
POBLACION No. HABITANTES — GINEBRA

#i 114.562 POBLACION No. HABITANTES
# POBLACION URBANA 98805 i 21.624
* POBLACION RURAL 15757 ;
_ DENSIDAD POBLACIONAL 131,23 : :83{:%:3“ gﬁg“w_‘\ 181882
SUPERFICIEENHA 87300 DENSIDAD POBLACIONAL 78,63

SUPERFICIE EN HA 27500

SAN PEDRO

POBLACION No. HABITANTES
#1 18.882

# POBLACION URBANA  7.617

# POBLACION RURAL  11.265
DENSIDAD POBLACIONAL 95,85
SUPERFICIE EN HA 19.700

EL CERRITO

POBLACION No. HABITANTES
#1 58.296
# POBLACION URBANA 36.099

# POBLACION RURAL 221197
DENSIDAD POBLACIONAL 127,84
SUPERFICIE EN HA 45600

GUACARI

POBLACION No. HABITANTES
#i 35.377
# POBLACION URBANA 21249

# POBLACION RURAL 14128
DENSIDAD POBLACIONAL 213,11
SUPERFICIE EN HA 16.600

RESTREPO

POBLACION No. HABITANTES
#i 16.365

# POBLACION URBANA  9.217

# POBLACION RURAL 7148

D P —— DENSIDAD POBLACIONAL 65,99
:‘é == 17 SSUPERFICIEENHA  24.800 |||“
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La ampliacion de la cobertura en aseguramiento es
un desafio para la salud financiera de la instituciones
y las personas prestadoras de este tipo de servicios.

94,88%
4,64%

36,23%

51,93%
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Municipios Afiliados al Afiliados al Afiliados a
CentrodelValle ™ Régimen Contributivo Régimen subsidiado  Régimen especiales
Calima Darién 3.716 10.228 216
El Cerrito 26.018 22.747 339
Ginebra 1321 10.799 164
Guadalajara de Buga 80.972 48.548 2.375
Guacari 14.310 14.326 484
Restrepo 4.919 10134 164
San Pedro 3738 6.713 57
Yotoco 3.989 7.895 73
Total 14.4983 131.390 3.872

89,34%

B COBERTURA REG. CONTRIBUTIVO

117%

94,28%
1,30%

4815%

" COBERTURA REG. SUBSIDIADO

92,42%
0,99%

1,69% 90,15%

39,36%

29,28%
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49,77%
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. COBERTURA REG. EXCEPCION

0,76%

82,97%
1,37%
72,18%
0,45%

40,67%

2413%

A nivel nacional, la poblacion asegurada a través de
los diferentes regimenes, segun cifras del Ministerio
de Salud, alcanza el 94,88%, correspondiendo el
44,72% al Régimen Contributivo, el 45,51% al Régimen
Subsidiado y 4,64% a otros regimenes. Si bien la cifra
de cobertura a nivel departamental resulta mas
baja con el 89,34%, las de los municipios de nuestra
jurisdiccion se aproxima a la nacional con el 94,28%,
de los cuales el 48,15% es poblacion asegurada en
el régimen contributivo, el 44,82% es del régimen
subsidiado y el 1,30% en otros regimenes.

No obstante lo anterior algunos de los municipios
que integran la jurisdiccion como es el caso de San
Pedro y Yotoco estan muy por debajo de los niveles
de cobertura alcanzado en los municipios restantes.

ESTiIOIy

'l'co' i

54,71%

35,03%

POBLACION ASEGURADA

Il COBERTURA TOTAL

VALLE 89,34%

TOTAL JURISDICCION 94,28%

Fuentes
Cobertura de afiliacion de la poblacion del Valle del Cauca en Regimen
Susidiado y Contributivo, julio de 2018

Gobernacion del Valle del Cauca
http://www.valledelcauca.gov.co/salud/publicaciones.php?id=15243

https://www.minsalud.gov.co/sites/rid/Lists/BibliotecaDigital/RIDE/
DE/PES/Seguimiento-plan-estrategico-sectorial-2017.pdf

DANE (Poblacion: Estimacion y Proyeccion) - Ministerio de Salud y
Proteccion Social, Administradora de los Recursos del Sistema General de
Seguridad Social en Salud -ADRES- (Afiliados BDUA Régimen Subsidiado y
Contributivo) Estadisitica SISPRO - Sistema Integral de Informacion de la
Proteccion Social.

Seguimiento Plan Estratégico Sectorial 2017, Ministerio de Salud.
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Recursos y poblaciéon de
profesionales de la salud en
el area de jurisdiccién, un
reto en materia de prevision,
eficiencia y pertinencia

Hay en nuestra drea de jurisdiccion 265
prestadores de salud habilitados para la atencion
de pacientes: 184 profesionales de salud que
atienden en sus consultorios particulares, 58 ins-
tituciones prestadoras de salud, 6 empresas dedi-
cadas al transporte de pacientes y 17 instituciones
habilitadas en actividades complementarias que no
prestan directamente servicios de atencion de la
salud.

Prestadores de Servicios de Salud Habilitados
Valle del Cauca

En el 2016, el Ministerio de Salud hizo un analisis de profesionales
de la salud en relacion con el nimero de habitantes, encontrando
que mientras en 1993 el nimero de médicos y enfermeras en el pais
era de 13,7 por cada 10 mil habitantes, para el afio 2016 esta razon
era de 30,6 profesionales, indicando que el recurso humano del
sector se multiplico 2,2 veces. En ese momento, la distribucion era
de 19 médicos y 12 enfermeras y superando la cifra recomendada
por la Organizacion Mundial de la Salud que para ese ano era de 25
profesionales por cada 10 mil habitantes.

Si bien hoy Colombia dispone de un nimero mayor de profesionales
de la salud, el estudio también dejo ver que sobreviven para el pais
marcados desequilibrios en la distribucion del personal sanitario
entre los departamentos, pues mientras en Bogota esta densidad es
de 65 por cada 10 mil habitantes; en el Choco, Vichada y Vaupés es

alrededor de 6. [ Objeto social diferente a la
Prestacion de Servicios de Salud

M Instituciones - IPS

La buena noticia es que en el area de jurisdiccion de la Camara, hoy ) ) )
en dia esta relacion supera los 27 profesionales de la salud por cada I Profesional independiente
10.000 habitantes (16 en el area médica y 11 en la de enfermeria). ) :
Transporte especial de pacientes
El reto esta en seguir fortaleciendo la preparacion del equipo de
profesionales vinculado a las diferentes instituciones prestadoras de
salud, con el fin de lograr cada vez mayores niveles de acreditacion
de lo servicios en todas las instituciones y en la, atraccion de médicos Fuente: Cobertura de afiliacion de la poblacion del Valle del Cauca en el Régimen
en algunos campos de la salud que hoy no estan siendo cubiertos en Subsidiado y Contributivo. Agosto 2018. Gobernacién del Valle del Cauca. PDF.
nuestra area de jurisdiccion.
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Comportamiento del Sector
Salud y Bienestar
Buga y nuestra jurisdiccion

Hospitales y
clinicas,
con internacion

14 empresas
$25.738
millones

Practica
odontologica

19 empresas
$3.665
millones

Apoyo
diagndstico

24 empresas SALUD 27 empresas

e Y BIENESTAR 57.821

$63 309 millones
millones

Opticas

Peluquerias Apoyo

y Centros de o
belleza terapeutico

38 empresas
$1.422
millones

170 empresas
$1.721
millones

Farmacias, Otras actividades

' droguerias.y de atencion
tiendas naturistas de la salud humana

297 empresas 19 empresas
$11.388 $1.077
millones millones

En el Centro del Valle siguen pasando cosas muy importantes desde el punto
de vista de la dindmica empresarial. Sectores como la agroindustria, comercio
y turismo que tradicionalmente se han destacado por su importancia en la
generacion de empleo y cantidad de empresas, vienen siendo acompanados por
otras actividades empresariales, como el sector de la salud y el bienestar.

Seguido mostramos su comportamiento y evolucion en el drea de jurisdiccion
de la Camara de Comercio de Buga.
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Composiciéon Empresarial del Sector Salud y Bienestar
Guadalajara de Buga y nuestra jurisdiccion

Cantidad de empresas Buga y area de jurisdiccion
2016 2017

14; 2%

195; 28%

Actividades de hospitales y Actividades de la practica Actividades de la . B L L .
. clinicas, con internacion médica, sin internacion practica odontologica . é‘ﬁﬁ:"‘;::d::nditheﬁ'::;? y ;Cet:j\:gad:; ‘ijrié‘:n’:;gﬂca ::;L‘;‘i‘:::d:joﬁ;ﬁ)gica
Actividades de apoyo Actividades de apoyo Otras actividades de . - L
. diagnéstico . terapéutico atencion de la salud humana . ﬁf;;:g:ﬁ:; de apoyo . fg;‘;gjgs; de apoyo g:;:;gﬁtg;dlaad::lsg humana
. Opticas . Farmacias, droguerias y . Peluquerias y Centros de Farmacias, dr ) ;
$ . - , droguerias y Peluquerias y Centros de
tiendas naturistas belleza . Opticas . tiendas naturistas . belleza

Fuente: Camara de Comercio de Buga / empresas privadas . . .
Fuente: Camara de Comercio de Buga / empresas privadas

Cantidad de empresas Buga
2016 2017

Actividades de bienestar
como farmacias, drogue-
rias y tiendas naturistas
representan el mayor
numero de empresas del
sector.

Actividades médicas sin
intervencion son las mds
representativas en el
numero de empresas de
la salud en Guadalajara
de Buga.

. Actividades de hospitales y Actividades de la practica Actividades de la . Actividades de hospitales y Actividades de la practica Actividades de la
clinicas, con internacion médica, sin internacion practica odontoldgica clinicas, con internacion médica, sin internacion préctica odontologica
. Actividades de apoyo . Actividades de apoyo Otras actividades de . Actividades de apoyo . Actividades de apoyo Otras actividades de
diagnéstico terapéutico atencion de la salud humana diagnostico terapéutico atencion de la salud humana
o Farmacias, droguerias y Peluquerias y Centros de A L Farmacias, droguerias y Peluquerias y Centros de
. Opticas . tiendas naturistas . belleza . Opticas . tiendas naturistas . belleza
Fuente: Camara de Comercio de Buga / empresas privadas Fuente: Camara de Comercio de Buga / empresas privadas

I % ezstion
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Comportamiento del Empleo empresas Buga y area de jurisdiccion
2016 2017

. A‘fn.\"dades d.e hosP't.a,les y Ac,ﬁ‘{idade.s ‘.je la pra.c,ﬁca Ac.tw',dades de la, . Actividades de hospitales y Actividades de la practica Actividades de la
clinicas, con internacion médica, sin internacion practica odontologica . clinicas, con internacion médica, sin internacion préctica odontolgica
. s N
Actividades de apoyo . Actividades de apoyo Otras actividades de Activi S -
e P < ctividades de apoyo Actividades de apoyo Otras actividades de
. diagnostico terapéutico atencion de la salud humana diagnéstico - terapéutico atencion de la salud humana
o Farmacias, droguerias y Peluquerias y Centros de 5 : :
. Opticas : o Ant Farmacias, droguerias y Peluquerias y Centros de
L B e varites belleza I ovtics W o, droa [ [

Fuente: Camara de Comercio de Buga / empresas privadas Fuente: Camara de Comercio de Buga / empresas privadas

El total de empleos aportados por Salud y Bienestar para el 2017
fue de 1.732 representando el 5% del empleo de nuestra region

T

@habili‘ta? n Oral

Dra. Alexandra Henao Salazar

Especialista en Rehabilitacion Oral
CIEQ - Universidad Militar Nueva Granada

Rehabilitacion Oral, Estética Dental, Oclusion y ATM, Ortodoncia personalizada,
Calle 6 No. 11-08 - Buga Periodoncia, Endodoncia, cirugia Oral.
Tel.: 237 1011 Cel.: 300 415 7004 Especialistas altamente calificados que trabajamos con calidad humana,

Email: alexandrahenaos@yahoo.es gtica y altos estandares de Calidad.
iTu boca No esta en oferia busca siempre lo mejor!




INFORME
Especial

Comportamiento del Empleo Empresas Buga

2016 2017 H

245; 21%
229; 18%

. Actividades de hospitales y Actividades de la practica Actividades de la . Actividades de hospitales y Actividades de la practica Actividades de la

clinicas, con internacion médica, sin internacion practica odontologica clinicas, con internacion médica, sin internacion préctica odontoldgica

] Actividades de apoyo ] Actividades de apoyo Otras actividades de | Actividades de apoyo [ ] Actividades de apoyo Otras actividades de
diagndstico terapéutico atencion de la salud humana diagnostico terapéutico atencion de la salud humana
- Farmacias, droguerias y Peluquerias y Centros de o Farmacias, droguerias y Peluquerias y Centros de

. Opticas . tiendas naturistas . belleza . Opticas . tiendas naturistas . belleza

Fuente: Camara de Comercio de Buga / empresas privadas Fuente: Camara de Comercio de Buga / empresas privadas

| 8 ]_ Las actividades relacionadas con la salud ocupan
F a 751 profesionales. Las actividades de bienestar
ocupan 420 profesionales.
[0) o) p prof

\VER ) JE
A y obtén el

@ rol °
Examen visual
y todo tipo de lentes
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en monturas

# (Calle 28 # 26-21
© Tel (2) 2246910

% Calle 5ta # 14-17
i Tel : 2389982
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Ventas empresas Buga y area de jurisdiccion
Opticas == EOIG - 20|7

I $913.707.420

Ventas 913707420

Peluquerias Y mmm  51.720.936.330
Centros de belleza mmm $1.711.456.780

Comportamiento

’ Farmacias, droguerias  p— S11.385.398.810
LaS Ventas totales en y tiendas naturistas I $11.109.349.967
f saludy bienestar para s sinacamers

el 20 1 7 represen tan Otras actividades de .- 34805.1517.26:14‘000

atencion de la salud humana

alrededor de $ 63 mil
millones de pesos.

G N $1.421.714.334
APOYO LrapEULICO oy ™ <1 '501.956.939

onistic,  — 7.820.851.572
Apoyo diagnostico | ¢ 679,016,998

‘ Préctica odontolégica | MESESGSG—_—" 53.665.143.883
— $999.211.142
(@)
y S Practica médica, I 9.563.445.866
sin internacion $6.888.464.235
i Hospitales y clinicas, $25.738.218.135 . 2016
con internacion $32.714.693.947

000000000 $10.000.000000 $15.000.000.000 $20.000000.000 $25.000.000000 $30.000.000.000 $35.000.000000 N 2017

Fuente: Camara de Comercio de Buga / empresas privadas
b
:] In

Ventas empresas Buga
2016 - 2017

-~ B $844.407.000
OPICas o™ 61.029.530.000

Peluqueriasy pmm $1.319.338.600
Centros de belleza mmmm $1.272.948.580

Farmacias, droguerias  n————— S7.839.647.409

y tiendas naturistas  —— 659,765,502 En Buga, los hOSpi tales "
Otras actividades de |~ $771.612.000 clinicas con internacion
atencion de la salud humana ™ $435.208.608 l l 2 017
Apoyo terapéutico ™= $1.261.876.234 acumutaron par ae
B $1.509.179.939 0,
el 41% de las ventas del
A diagnéstico — $7.789.607.337 .
POYD CRENCSTICO  e— 47,2169 sector salud y bienestar.
Practica odontoldgica = 5;;?;;?23
Practica médica, nETT——— $7.289.938.370
sin internacion | ¢5.172.307.966
Hospitales y clinicas, $25.733.218.135 . 2016
con internacion $32.191.255.807
$5.000.000.000  $10.000.000.000  $15.000.000.000  $20.000.000.000  $25.000.000.000  $30.000.000.000 ~$35.000.000.000 .2017
Fuente: Camara de Comercio de Buga / empresas privadas
]

& Sipresalud ..

Servicios Integrales y Preventivos en Salud

i —

Examenes
COMERCIAINZADORADEJASEO)YJBEIIEZA B
i .
Asesorias
< Gestion de Seguridad
Calle 5 No. 13-11 Cel: 318 282 0285 % Salud en el ’I:raba]o
Tels: 236 1151 - 236 1189 y mucho mads...

Telefax: 237 0077

Buga - Valle aseoybelleza2001@hotmail.com @ Calle 3 No. 13-69 %092 2389322

www.Sipresalud .com  @Sipresalud
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Una Fundaciéon amable con un servicio seguro

para su bienestar

Fieles a nuestro compromiso,
hemos ampliado el drea de pediatria con una
Sala moderna de observacién,
Que nos permite prestar un mejor servicio.

Carrera 8 17-52 Tel: 57 (2) 236 1000 | Urgencias: 237 5111 68n &)5 é

www.fhsjb.org | siau@fhsjb.org | Asignacion de Citas: 228 3015 2275815

Amable y Seguro Buga
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"Hay muchas oportunidades
en el sector”

Con una capacidad instalada de 152 camas, un promedio de 1.200 cirugias mensuales
de mediana y alta complejidad, cinco quirdfanos, 102 especialistas y subespecialistas
que atienden 7.000 consultas externas mensuales y siendo cabecera de la region
conformada por seis municipios como Guacari, Yotoco, Restrepo, Ginebra, Calima
El Darién y el municipio de Guadalajara de Buga, la Fundacion Hospital San José
se proyecta como una institucion que ha sorteado las dificultades de otras épocas
y que ahora avanza en el desarrollo de nuevos servicios y en el mejoramiento de
su infraestructura. Sus principales clientes son el regimen subsidiado, seguido del
regimen contributivo de todas las EPS que funcionan en Buga y el departamento del
Valle del Cauca, ademas de convenios con diferentes instituciones como el Batallon,
la Policia y la Gobernacion, atendiendo la poblacion mas pobre no asegurada, los
desplazados y la comunidad venezolana que han llegado a este sector.

Con un completisimo portafolio de servicios de mediana y alta complejidad como:
medicina interna, pediatria, ortopedia y cirugia general, cuenta también con servicios
especializados como hemodinamia, neurocirugia, UCI para adultos y neonatal y
cirugia cardiovascular que ha permitido realizar mas de 2.500 cateterismos.

Entrevista con Yamileth Garzon

Gerente Fundacion Hospital San José

Son casi 130 afios de existencia dentro
de los cuales se han sorteado muchas
dificultades. ;Cual es el panorama actual
del hospital San José?

Partiendo del hecho de que el sector de
la salud esta en crisis, creo que el Hospital
ha sabido sortear esa situacion. Contamos
con un equipo humano muy comprometido,
tanto de médicos, enfermeras y auxiliares,
asicomo todo nuestro equipo administrativo
que ha fortalecido este proceso. Hemos
salido de crisis muy importantes como
las del 2001 y 2008, que creo que lo que
han dejado como ensefanza es el trabajo
coherente desde la junta directiva que se
ha trazado el objetivo de sacar adelante
la institucion con cambio y compromiso.
En el 2009 por ejemplo, fue importante
el apoyo de Comfenalco para lograr un
cambio significativo, una politica de
eficiencia en los servicios, recuperar la
confianza de las EPS y poco a poco lograr
de nuevo contratar con estas entidades.

Como analiza el panorama actual del
sector salud?

Creo que requiere la union de los diferentes
actores. Debe hacerse un llamado a que
todos pensemos en el paciente como debe
ser, que pensemos en la sostenibilidad
desde un enfoque colaborativo que implica
dejarnos de ver como competencia.
La invitacion es a que pensemos en el

v
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desarrollo del sector y en el beneficio de
todos. A veces parece que la mayor carga
esta en manos de las IPS que tienen que
prestar los servicios con contrato o sin
contrato, con pago o sin pago; Yy ho hay
como un dolor frente a esos problemas de
cartera que en muchos casos han generado
el cierre de instituciones prestadoras de
salud. El llamado debe ser a trabajar
juntos para lograr la recuperacion y el
desarrollo del sector.

Frente al tema de responsabilidad social
empresarial ;qué actividades se realizan
con la comunidad?

Desde hace 26 afos realizamos las jornadas
de ortopedia y traumatologia dos veces
al afo durante dos semanas con dos
fundaciones muy importantes: Fundacion
Casa de Colombia y Silver Service Children
Foundation de Chicago, desde donde
vienen ortopedistas de Estados Unidos a
hacer cirugias gratuitas.

La Fundacion Casa de Colombia re(ine nifios
de diferentes partes del pais y nosotros
aportamos dos quiréfanos y el personal
asistencial. Estamos hablando de cerca
de 3.200 nifos que han sido operados.
Igualmente estamos realizando consultas
gratuitas de Nefrologia Pediatrica y
Cardiologia Pediatrica.

¢Ha sido la Camara de Comercio un socio
estratégico para sus actividades?

Ha sido un actor fundamental en la vida
institucional del Hospital. En este momento
dos miembros de la junta directiva de
la Camara de Comercio de Buga tienen
representacion en nuestra junta, ellos
son William Guerrero y Wilder Lopez.
La Camara siempre nos ha acompafiado
en todas las iniciativas y proyectos que
nacen desde esta institucion, y que tienen
como fin apoyar todas esas iniciativas
de desarrollo, de sostenibilidad y de
recuperacion del Hospital.

¢Como visualiza el hospital dentro de 10
afos?

Primero, fortalecido en su capacidad
instalada. Tenemos un area disponible
para construir de 8.500 m?, creemos que
con esa disponibilidad podemos duplicar
la capacidad instalada que tenemos hoy.
Poder pensar en 300 camas, fortalecer
servicios con los cuales hoy no cuenta Buga
como resonancia magnética nuclear, mayor
hospitalizacion y posiblemente revisaremos
temas como oncologia y alta complejidad
como neurocirugia, cirugia oncologica y
cirugia plastica reconstructiva. Creo que
hay muchas oportunidades de crecimiento
y de mejoramiento de condiciones para
que nuestra comunidad pueda ser atendida
directamente aqui en la ciudad.
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Entrevista con Martha Lucia Sandino Medina
Gerente Administrativa y Financiera de
Clinica Oftalmoldgica Vision Cabal

Cuales cree usted que son los valores
agregados de Vision Cabal?

Nosotros  solamente  trabajamos con
laboratorios certificados y con lentes de
Ultima tecnologia los cuales podemos
garantizar porque tenemos un respaldo
de los laboratorios. Dentro de nuestros
principios tenemos claro que la atencion
debe ser diferencial y que el servicio debe
ser muy humano. Por ello podriamos decir
que los colaboradores nuestros estan
orientados al cliente y son el valor agregado
mas importante.

Otro valor agregado, tiene que ver con el
tema de la innovacion, tenemos equipos de
alta tecnologia que hacen posible que los
examenes se hagan no con cartillas ni con
monturassino cien por ciento computarizados.
Cada uno de los procedimientos se vale de la
tecnologia y el respaldo de los profesionales
para definir con la mayor precision el uso de
los lentes, por ejemplo.

Muy importante también, el tema de la
prevencion. Nuestra bandera institucional es
la prevencion de una enfermedad muy grave
y poco conocida como es el glaucoma. Para
ello tenemos un programa llamado “No mas
ceguera por glaucoma”, ya que es la principal
causa de ceguera de manera irreversible.
Mantenemos un programa de prevencion
permanente en la proteccion de la radiacion
ultravioleta mediante la promocion del uso
de gafas de sol que cumplan con el filtro
exigido.

26

"€n el momento actual
prevenir es la clave”

La Clinica Oftalmologica Vision Cabal nace en el 2013 con el proposito de
complementar la vasta experiencia profesional del Doctor Tulio Enrique
Cabal, con nuevos servicios que permitieran ampliar el portafolio que en ese
momento se ofertaba. En la actualidad cuentan con 22 colaboradores entre
directos e indirectos, con una completa sede y con un portafolio de servicios
que incluye tres areas: oftalmologia, Optica y examenes especializados con
equipos de Ultima tecnologia que permiten hacer examenes como campos
visuales computarizados, paquimetrias, fotografias de nervios opticos y
biometria, entre otros. Esto garantiza para la clinica y para los profesionales
a los que llegan dichos resultados, puedan hacer un diagnostico acertado y
hacer seguimiento a las patologias que detectaron.

Como empresarios que van creciendo con el tiempo, han sorteado muchas
dificultades muchas de ellas ligadas al tema de la financiacion de equipos, a
las exigencias que el Ministerio de Salud tiene para este tipo de instituciones
y los cambios que se dan de manera frecuente en el sistema de salud para
la atencion de los pacientes. A esto se suma, la proliferacion de pequefias
opticas que no cumplen con todos los estandares de calidad pero que generan
una competencia muy agresiva del sector y la dificultad para encontrar
empresas que hagan el mantenimiento de equipos biomédicos en la ciudad,

que en muchos casos deben traerse de otras ciudades.

¢Cuales son las tendencias que se vienen
para el sector?

A pesar de las maquinas y la tecnologia
siempre debe haber seres humanos
competentes y sensibles para hacer bien
el trabajo. La tecnologia permite que
los profesionales puedan hacer un mejor
diagnostico de la salud del paciente. En
el tema de tratamientos, entre mejor
tecnologia tengamos mejor sera el resultado
del tratamiento. Es el caso del laser que
se usa para la prevencion y tratamiento de
algunas enfermedades, entre mejor sea la
tecnologia mayores son las posibilidades del
resultado para el paciente.

El tema de la prevencion juega un papel
muy importante en el momento actual.

Por ejemplo en nuestro programa “No mas
ceguera por glaucoma” contamos con todos
los equipos necesarios para el diagndstico
y el seguimiento de esta enfermedad y de
otras patologias. La tecnologia es el aliado
que necesitamos para que la labor del
profesional sea todavia mas precisa.

Qué papel ha jugado la Camara de Comercio
de Buga para fortalecer su negocio?

Un papel muy importante en capacitacion y
ademas en todas las campanas comerciales
que desarrolla. Creo que es la institucion
que ha sido llamada para organizar a los
comerciantes y por eso participamos en
las campafas del comercio de Buga donde
siempre nos han apoyado en lo que hacemos.

Las campafnas de navidad y el outlet del
comercio son campafas muy esperadas que
nos brindan contar con un espacio para
promocionar nuestros productos y servicios.
Sabemos que entre mas empresas participen
de estas actividades seran de mas beneficio
para toda la comunidad. En el tema de
formacion empresarial hemos participado
de la formacion que brindan en las Rutas
de Fortalecimiento que han servido para
acompanar y fortalecer nuestro negocio.
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"Hay que innovar
partiendo de las
necesidades del entorno”

TOMOGUIDE S.A.S es una empresa que nace en el 2014 para dar respuesta a
la necesidad de fabricacion de protesis de neurocirugia implantables sobre
medida, a partir de la tomografia de un paciente. De esta manera se pueden
reemplazar huesos de cualquier parte del craneo que fueron afectados por
accidentes, enfermedades o malformaciones. Hasta el momento, el mejor
material para realizar estas protesis ha sido el cemento 6seo, sin embargo los
nuevos estandares mundiales vienen exigiendo nuevos materiales como el PEEK
(PolietheretherKetone) Biocompatible.

Partiendo de esta necesidad y con la participacion del Gerente de TOMOGUIDE
S.A.S, Fredy Castro Buelvas, en el programa Alianzas para la Innovacion, logrd
despertar su interés en desarrollar una nueva linea de produccion mediante la
adopcion de un sistema de impresion 3D capaz de imprimir material biocompatible
a partir del disefio CAD, partiendo de la informacion que suministra la tomografia
y utilizando el PEEK como insumo. Con el acompainamiento del area de proyectos
de la Camara de Comercio de Buga TOMOGUIDE logré formular, radicar y llevar a
la aprobacion ocupando el segundo lugar en las Convocatorias de fomento de la
innovacion y el desarrollo tecnologico en las empresas con enfoque regional 2015
2017 proceso 2 del SENA.

De qué constan las innovaciones del
proyecto?

Estan  expresadas primero en la
implementacion novedosa de un
método de produccion (impresion 3D
en PEEK biocompatible) asi como en la
implementacion de mejoras significativas
relacionadas con las técnicas, los equipos
y el software empleados para el disefo y

la produccion de las protesis. En segundo
lugar, en la innovacion de mercadotecnia
para Tomoguide dada la implementacion
de un nuevo método de comercializacion
que genere cambios significativos en el
disefo, posicionamiento, promocion vy
precio de la nueva linea de producto. Y
tercero, en la Innovacion organizacional
con el establecimiento de un nuevo método
organizativo y de realizar el proceso, con la
infraestructura necesaria y la creacion de un
ambiente controlado para la fabricacion de
las protesis que antes no existia.

Cuales son los beneficios que se esperan
del proyecto?

Estos elementos, permitiran elaborar una
protesis sin necesidad de usar técnicas
tradicionales de moldeo en acero e
inyeccion cuya fabricacion suele demorar
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aproximadamente 12 dias, y que en
impresion 3D reducen su tiempo a 6 horas.
Se disminuyen los costos unitarios, mayor
automatizacion e integracion de procesos,
mejor capacidad de gestion y de control de
los recursos.

Las ventajas para el paciente y el médico
cirujano son: reduccion de tiempos
quirdrgicos, menor estancia en clinica,
planificacion pre quirGrgica virtual vy
disminucion en los costos del implante. Esto
impacta de manera positiva en la calidad de
vida de los pacientes, genera menores costos
al Sistema Nacional de Salud, reduce los
desechos por ser un método de fabricacion
de precision y genera menores gastos de
energia dado que la tecnologia de impresion
3D consume alrededor de 30 kWh.

Entrevista con Fredy Castro Buelvas
Gerente de TOMOGUIDE S.A.S

De qué manera se va a asegurar la difusion
de los resultados?

Dentro del proyecto esta contemplada la
socializacion mediante transferencia SENA
que incluye su presentacion a un grupo
de médicos especializados y a un grupo
de ingenieros; ademas de una jornada
académica con docentes SENA. Cuando he
tenido oportunidad de compartir experiencias
con diferentes grupos que manejan el tema
vemos que vamos a la vanguardia en este
desarrollo y que todo apunta a que las
pruebas que estamos haciendo con estos
materiales se van a convertir en tendencia
en los proximos anos. Por ejemplo ahora
estamos reproduciendo en PEEK casos que
se habian desarrollado en cemento 6seo, con
resultados sorprendentes.

Como fue el acompafiamiento de la CAmara
de Comercio en este proceso?

Vivo agradecido por este acompanamiento,
ya que no hubiera sido posible por mis
propios recursos y conocimientos llevar a
esta instancia. Como empresario es muy
dificil hacer una estructuracion de proyectos
por cuenta de uno, entonces es mejor ir de la
mano con los que saben y te pueden asesorar
en cada una de las fases del proyecto.
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"Nunca cerramos
en €l ano”

Winnerx Gym nace como una iniciativa de Robinson
Chicaiza una persona inquieta por el mundo del deporte.
Vivio 12 afos en Europa, tiempo durante el cual conocié
los habitos y los gimnasios europeos. Cuando decidi6
regresar a Buga, aprovecho su experiencia en otro pais
para implementar un centro de acondicionamiento fisico
con estilo europeo en el que se prestaran servicios todo
el ano 24/7. Al regresar de Europa junto a su esposa
ese fue su objetivo y fue asi como nacio Winnerx Gym.
Un conjunto deportivo que integra en varios ambientes
canchas sintéticas, TRX, Crossfit y por supuesto un
imponente gimnasio con ocho entrenadores y que no
cierra ni en dias festivos.

Entre los servicios que ofrece Winnerx Gym se encuentran:
centro de recuperacion, centro de acondicionamiento,
zona crossfit, zona TRX, zona de pesas y musculacion,
fisioterapeuta, zona de snacks y todo lo relacionado con
la alimentacion fitness como los batidos de proteina,
alimentos integrales y ensaladas de frutas.

En entrevista con Robinson
Chicaiza, obtuvimos su opinion
sobre el comportamiento
y tendencia que se esta
definiendo en este negocio.

Cuales son los valores agregados de este
gimnasio?

Lo que nos hace diferentes es que somos un
gimnasio muy completo. Aqui puede venir
una persona con problemas de obesidad
o decaimiento de peso, en ambos casos
estamos completamente preparados para
brindarle toda la ayuda para mejorar su
salud. Tenemos programas para bajar o
subir de peso, asi como tonificar.

Los eventos también son nuestro fuerte.
Hemos organizado tres open nacionales
que nos han permitido posicionarnos y
que han sido muy bien recibidos en el
gremio. El mas reciente fue en el mes de
junio con la participacion de 150 atletas
de todo Colombia y la asistencia de mas
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de 700 personas. Es una forma de generar
turismo, ademas de incentivar la cultura
del deporte desde la sana competencia.
Aqui preparamos hombres y mujeres que
quieran llevar el fisico a otro nivel, cumplir
sus suefios y competir.

Cual es la tendencia en el mundo fitness?
A nivel mundial se esta usando mucho el
fitness porque las personas estan sufriendo
de obesidad y sobrepeso, por eso los
médicos y los dietistas estan incentivando
a todas las personas a que conozcan
un centro de acondicionamiento y que
comiencen a realizar una actividad fisica
y que comencemos a cambiar los habitos
alimenticios.

Cual es la meta a mediano plazo?

La meta es seguir creciendo y fortalecernos
como una cadena de winner y poder tener
muchos centros de acondicionamiento en
la ciudad y luego en el Valle del Cauca. En
ese sentido quisiéramos fortalecer nuestra
relacion con la Camara de Comecio de
Buga para llevar nuestros servicios de
manera empresarial, mediante convenios
e incentivando la cultura del habito
deportivo en los colaboradores de las
diferentes empresas. De manera personal,
la meta es seguir compitiendo a nivel
nacional e internacional en el fisiculturismo
y poder sacar grandes talentos del Valle.



Especial

Entrevista con Gloria Judith Herrera,
Odontologa, Ortodoncista y representante
legal de Clinica Odontologica ORTOESTETICA

Cualés son los servicios que ofrece
Ortoestética en la actualidad?

Nosotros prestamos servicios de odontologia
basica,  promocion y  prevencion,
odontologia estética, ortodoncia, cirugia
maxilofacial, periodoncia, implantologia
oral, endodoncia, odontopediatria
y tenemos servicios para pacientes
particulares y corporativos, ademas de una
gama de servicios para pacientes que han
sido victimas de accidentes de transito y
que son atendidos por el SOAT.

Tenemos entendido que vienen
incursionando en avances como la
odontologia digital...

Si ese es un campo en el que Ortoestética
ha sido pionera en la ciudad y estamos
implementando la tecnologia digital
a través de los procesos CAD CAM en
todos nuestros trabajos de protesis,
rehabilitacion oral, carillas estéticas,
rehabilitacion sobre implantes y otros
procesos. Aunque la utilizacion de la
odontologia digital no es nueva pero en la
ciudad si es un campo en el que apenas se
esta iniciando. Hemos adquirido nuestros
equipos para el laboratorio dental con
tecnologia digital, con escaner de CAD CAM
de alta precision y con un resultado de alta
calidad que el paciente puede obtener en
nuestra Clinica con el mismo nivel de las
principales capitales del pais.

Como ha evolucionado el sector a través
del tiempo?

La odontologia ha evolucionado muchisimo
en estos Ultimos 20 afos. Ha dado pasos
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"Le estamos apostando a
la odontologia digital”

Ortoestética nace como un anhelo personal de Gloria Judith Herrera,
Odontdloga y Ortodoncista que vio la oportunidad de evolucionar de
profesional independiente a empresaria. En el afo 2012, junto a su esposo,
toman la decision de iniciar este suefio como IPS Odontoldgica vigilada
por la Superintendencia de Salud y que prestaba los servicios de ella como
odontologa y orthodoncista y de otro completo grupo de profesionales.

Sus primeros anos como Clinica Odontoldgica fueron un reto porque en la
ciudad se contaba con una oferta de clinicas ya establecidas, y ganarse
un lugar con claros diferenciadores en el mercado era todo un desafio.
Sin embargo, ser fieles a los valores corporativos que desde el principio se
trazaron les permitio abrirse un espacio en la ciudad y brindar un completo
portafolio de servicios que dia a dia sigue creciendo.

agigantados respecto al uso de materiales,
técnicas adhesivas, la odontologia digital,
la odontologia estética y la implantologia
oral, en donde los avances han sido muy
significativos. En nuestro caso, nos hemos
preocupado por estar al tanto de estas
nuevas tecnologias y manejar las marcas
de materiales que estan en la vanguardia
nacional.

(Cuales son los factores que los
diferencian de la competencia?

Nuestro factor diferenciador esta en el
servicio y en el trato personalizado, en
la fidelizacion del cliente, conocer el
mercado y el pensamiento del bugueno
para poderle prestar un buen servicio.
Nuestro objetivo es brindarle los mismos
servicios que obtendria en una capital aqui
en la ciudad, sin tener que desplazarse.

Hemos disefiado planes para que el paciente
pueda llevar a cabo sus tratamientos sin
sacrificar calidad y cumpliendo con todos
los estandares de calidad que ofrece la
clinica.

¢A nivel de odontologia cuales son los
avances que se vienen para el sector?

A nivel de estética el avance son los
luminers o lentes ceramicos que es lo
mas actual para el manejo de diseios de
sonrisa. Estos pueden generar cambios muy
positivos en la sonrisa del paciente, ya que
son tratamientos que son poco invasivos y
que estan enfocados hacia la restauracion,
logrando resultados en el menor tiempo
posible y con el menor traumatismo. A

esto se le suma la utilizacion de equipos
de alta tecnologia como el CAD CAM que
permite tener un alto grado de precision
en los procedimientos.

Cual ha sido el acompanamiento de la
Camara de Comercio de Buga para lograr
el fortalecimiento de su negocio?

Ha sido decisivo. Primero porque yo pasé
de ser profesional independiente a dar el
salto hacia la constitucion de una empresa.
Ese proceso no es facil y por ello no todos
nacen para ser empresarios. Es necesario
el apoyo y acompanamiento de la Camara
de Comercio de Buga, sus capacitaciones,
nuestra participacion en la mesa de
comerciantes, su papel en la ciudad ha
sido decisivo para podernos enterar de
cual es el camino y la plataforma para
desarrollarnos como empresa.

¢Como visualiza su empresa dentro de 10
afos?

Nuestro laboratorio estd en el momento
actual implementando la mejor tecnologia
para ofrecer todos los servicios de esta
linea. En un futuro tendremos la capacidad
de ofertar nuevos procedimientos para
asi convertirnos en la primera opcion
al momento de pensar en servicios

odontoldgicos.
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Especial

Entrevista con
Doctor Julian Guevara Ramirez
Medico internista - Infectologo
Clinica del Rio

Qué servicios ofrece Clinica del
Rio?

La clinica actualmente ofrece los
servicios de Unidad de cuidados

intensivos, Hospitalizacion,
Cirugia,  Consulta  externa,
imagenes diagnosticas,

laboratorio clinico y consulta
prioritaria

Clinica del Ri@®

"Con la tecnologia los
diagnosticos tienden
Q SEr mas precisos”

¢{Como fueron los inicios de la
Clinica del Rio?

La idea de crear la clinica, nace
delinterés de un grupo de médicos
de iniciar una unidad de cuidados
intensivos, para lo cual se elabora
un proyecto; y hace 10 anos se
presenta la oportunidad en la
ciudad de Buga, al invitarnos a
invertir en la creacion de una UCI
dentro de una clinica particular;
se organiza una sociedad y se
inicia en el 2008. Estuvimos
en este sitio durante 5 afios y
luego construimos nuestra propia
sede, creciendo gradualmente el
numero de servicios.

¢{Como ha evolucionado la

tecnologia médica en este

tiempo, especificamente para su
profesion?

o Se busca realizar
diagnosticos mas precisos y
tratamientos mas especificos
con base en la fisiopatologia
de la enfermedad.

o Monitoria de los pacientes en
forma invasiva y no invasiva,
lo cual permite detectar
cambios en su salud para
hacer ajustes inmediatos

o Se estan realizando
procedimientos cada vez
menos invasivos en los
pacientes.

L/

Caudal de vida
Calle 1 No. 14-34 PBX: 237 4050 - FAX: 236 4421

Guadalajara de Buga - Valle del Cauca

v Hospitalizacion

v Central de esterilizacion

S

Cuales son los valores agregados
de Clinica del Rio?

Los valores agregados de la
clinica del rios son los servicios
que prestamos en el tema de
tratamiento de enfermedades
infecciosas, la terapia de
reemplazo renal continua y
plasmaféresis y la Cirugia de
corazon abierto y hemodinamia

Cual ha sido el aporte de la
Camara de Comercio para el
fortalecimiento de la empresa?
El aporte de la camara de
comercio al fortalecimiento de
la empresa consiste en la union
de las empresas de salud para
trabajar mancomunadamente
y aprovechar las oportunidades
de trabajar en red, descuentos

por volumen de compras,
direccionamiento hacia la
excelencia, y aprovechar

ejemplos de Clusters realizados
en otros paises.

« Baja temperatura
 Alta temperatura

v Unidad de cuidados intensivos
v Laboratorio clinico

v" Unidad transfusional

v' Consulta externa especializada
v' Consulta prioritaria

v Imdgenes diagnosticas
« Radiologia
« Electrocardiograma
« Ecografia

v Cirugia General

Email: clinicadelriosa@hotmail.com
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Entrevista con

Doctores Boris Viafara y Enrique Giraldo
Centro de Medicina Estética Dermolaser
Calle 6 sur No. 10-81 Barrio El Albergue

¢Qué dificultades encontraron en los inicios del negocio?

Le apostamos a traer a la ciudad la mas avanzada tecnologia para
tratamientos estéticos, un terreno que no habia sido explorado y
que no era reconocido por los ciudadanos, lo que significd una de las
mas grandes dificultades en sus inicios, dado que los tratamientos
tenian costos mas altos que los que ofrecian otros centros médicos
estéticos que no contaban con dicha tecnologia. No fue facil lograr
su posicionamiento, ni demostrar las grandes bondades que aportaba
la tecnologia laser en los tratamientos estéticos, y aunque hoy en
dia tiene gran aceptacion a nivel mundial, fue necesario liderar con
ejemplo su introduccion en la preferencia de las personas como una
metodologia efectiva que permite obtener mejores resultados, en
corto tiempo y con menor exposicion al dolor, hasta convertirse en un
modelo de organizacion que se destaca en un sector tan vulnerable
como la salud.

¢Con qué servicios cuenta Dermolaser en la actualidad?

Cuenta con tecnologia de punta para tratamientos medico estéticos,
entre ellos la plataforma laser Fotona en la que se fusionan dos
tecnologias, una, Erbium Yag, que sirve para el manejo de cicatrices,
estrias rejuvenecimiento facial y corporal, tensado cutaneo, velo

Valoracion

Contamos con todos los especialistas
Ortodoncia desde $45.000

15%0 de descuento
en todos nuestros tratamientos

MC Dental Clinic

Sede Buga:

calle 5 No.12-75 / Tel.: 317 370 2021 |

Sede Cali: = T
calle 13 No.23a-30/ Tel.: 317 3701999

"La tecnologia laser, mejores
resultados en corto tiempo
y sin dolor”

Dermolaser es una clinica estética especializada en tecnologia laser que nace en la ciudad
de Buga hace aproximadamente 10 afos con el objetivo de brindar tratamientos médico-
quirdrgicos en dermatologia cosmética, cirugia estética y Spa. Surge de la union del Dr.
Boris Viafara, médico y cirujano miembro de la sociedad Colombiana de cirugia cosmética
y la Asociacion Colombiana de cirugia estética y especialista en tecnologia Medico laser,
lider en lipomarcacion 4D caracterizado por su espiritu innovador y vanguardista, y
el Dr. Enrique Giraldo, reconocido dermatologo de la ciudad y miembro de Asociacion
Colombiana de dermatologia, con amplia experiencia en tratamientos convencionales, y
el respaldo de Fotona, lider mundial en equipos laser médicos.

de novia, weekend peel, retiro de verrugas y lunares, manejo de
lesiones cutaneas, y la otra Laser Nd Yag para el manejo de manchas,
telangestasias o venitas (arafitas), depilacion definitiva, dolores
musculares, lesiones producidas por hongos, dermatomicosis y
onicomicosis, rosacea, manejo de acné y retiro de tatuajes.

También cuenta con un laser Co? que sirve para el manejo de estrias,
cicatrices, rejuvenecimiento facial corporal y vaginal, radiofrecuencia
mono polar bipolar fraccionada, E light, IPL, Hi Fu (facial corporal y
2D), lampara Led, laserlipolisis (invasiva y no invasiva), Cryolipolisis
para eliminar grasa localizada, ondas de choque para el tratamiento
de fibrosis y celulitis, son estos entre otros, los equipos con los cuales
cuenta Dermolaser, los cuales se combinan con técnicas, productos y
formulas magistrales exclusivas para obtener los mejores resultados.

¢Que otros diferenciales ofrecen para sus clientes?

En los servicios de Spa contamos con personal calificado bajo supervision
médica que es el diferencial con los demas centros de la ciudad y con
la Ultima tecnologia para el manejo especializado en postquirlrgicos,
reduccion de medidas y moldeamiento corporal, limpieza facial,
sueroterapia especializada, camara hiperbarica, masajes terapéuticos
y relajantes, todo lo necesario para realzar la belleza de hombres y
mujeres, y generar un impacto positivo en su calidad de vida.

¢Cual cree que ha sido el éxito del negocio?

Este emprendimiento local ha logrado atraer pacientes de todo el pais y
de diferentes lugares del mundo. Es reconocido por brindar excelentes
resultados y desarrollar tratamientos especificos y personalizados que
hacen mas feliz la vida de las personas y satisfacen sus necesidades con
responsabilidad y profesionalismo de la mano de un recurso humano
asesor, calificado y comprometido, con tecnologia de punta, una
infraestructura propia adecuada, con un compromiso de actualizacion
constante lo que nos permite garantizar nuestros servicios y seguir
innovando en el sector.
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Boutique

Todo En Linea Hospitalaria - Ortopedia
Insumos y equipos medicos - Ayudas medicas
Fisioterapia - Linea desechable hospitalaria
Dotacién medica - Insumos para laboratorio

Calle 6 No. 10-88 Local 3 Esquina
Buga - Valle - Colombia.
Tel.: 238 8388 - Cel.: 315 291 0340
smboutique2016 @ hotmail.com

DICIEMBRE (%) www.cobuga.org.co Q@camarabuga ) camaradecomerciodebuga
SEMINARIO CIERRE FISCAL @camaradecomerciodebuga @ CcbugaOrgCobuga @ camaradecomerciodebuga

Vﬁ Informes
% Camara de Comercio de Buga
L Carrera 14 No. 5-53 PBN 2280088 - 2371123 Ext. 139

Impuleando el progreco comercial@cchuga.ory.co




El pasado 18 de abril el Gobierno Nacional expidio del Decreto 667
del 2018 el cual reglamenta la inscripcion de la situacion de control
en el caso de sociedades por acciones simplificadas de naturaleza
unipersonal cuando el Unico accionista sea una persona natural.

Una situacion de control existe cuando el poder de decision de
una sociedad subordinada o controlada se encuentra sometido a la
voluntad de otra u otras personas que seran su matriz o controlante,
de tal suerte que configurado cualquiera o varios de los presupuestos
legales, el o los controlantes, de conformidad con el articulo 30 de la
Ley 222 de 1995, estan en la obligacion de hacer constar tal situacion
a través de un documento privado.

De conformidad con lo establecido en el articulo Gnico del decreto
en mencion, la Sociedad por Acciones Simplificada con accionista
Unico persona natural, debera diligenciar un formato suministrado
por la Camara de Comercio para que éste proceda a inscribirse como
controlante de la sociedad, en los términos previstos en el articulo
30 de la Ley 222 de 1995.
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Decreto 667

Inscripcién de la situacién de control en
sociedades por acciones simplificadas
con accionista unico persona natural

Si la persona se rehlsa a inscribirse como controlante, para que
proceda la inscripcion de la constitucion de la sociedad debera
manifestar por escrito a la Camara de Comercio que no ejerce el
control sobre la sociedad e indicar el fundamento de su declaracion.
Si considera que otra persona es el controlante, debera informar
el nombre e identificacion de dicha persona. Este documento sera
remitido por la Camara de Comercio a la Superintendencia de
Sociedades.

En el caso en que el accionista Unico de la Sociedad por Acciones
Simplificada sea una persona juridica o no se trate de accionista
Unico, no habra lugar al suministro del formato por parte de la
Camara de Comercio, toda vez que es deber del controlante o
controlantes de la sociedad inscribir la situacion de control o grupo
empresarial en los términos del articulo 30 de la Ley 222 de 1995.

La inscripcion del documento que contiene la situacion de control
causara el pago del impuesto de registro sin cuantia a favor de la

Gobernacion del Valle del Cauca y los derechos de inscripcion a favor
de la Camara de Comercio.
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Carrera 12 No. 3-88
Teléfono (2) 236 9981 - Celular: 317 701 4164

n LA-MAMA-REPOSTERIA
contacto@lamamareposteria.com
Guadalajara de Buga - Colombia
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SOCIEDADES Y ENTIDADES SIN ANIMO D€ LUCRO

Se acerca la fecha para cumplir con €l
Registro Nacional de Bases de Datos

"

Con la expedicion del Decreto 090 del 18
de enero de 2018, el Gobierno Nacional redujo
el universo de personas juridicas obligadas
a realizar el Registro Nacional de Bases de
Datos y establecio unas nuevas fechas para
aquellos sujetos que tienen la obligacion de
cumplir con este registro.

De acuerdo con lo establecido en el decreto,
solo deberan cumplir con la obligacion de
registro de bases de datos las sociedades y
entidades sin animo de lucro que tengan
activos superiores a los tres mil trescientos
dieciséis millones de pesos ($3.316.000.000)
y las entidades publicas.
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Es importante tener en cuenta que aun
cuando una persona natural o juridica no
tenga la obligacion de llevar a cabo el registro
de bases de datos en el Registro Nacional de
Bases de Datos (RNBD), si realiza tratamiento
de datos personales, si esta obligada a cumplir
con todas las demas obligaciones establecidas
en el régimen de proteccion de datos (Ley
1581 de 2012), como lo son:

@® Implementar una politica de tratamiento
de datos personales.

® Cumplir con la gestion de autorizaciones
para al tratamiento de datos personales.

Los nuevos plazos para llevar a
cabo el registro de las bases de
datos son los siguientes:

Para las sociedades y entidades
sin dnimo de lucro que tengan
activos  totales  superiores

a $3.316.000.000 vy hasta
$20.225.000.000, el plazo vence

el 30 de noviembre de 2018.

Para las sociedades y entidades
sin dnimo de lucro que tengan
activos totales superiores a
$20.225.000.000, el plazo vence
el 30 de septiembre de 2018.

Para las entidades publicas sin
importar el valor de sus activos,
el plazo vence el 31 de enero de

2019.

® Establecer procedimientos internos
para garantizar la proteccion de datos
personales.

@ Habilitar canales de atencion para los
titulares de datos personales, entre otros.

® El no cumplimiento del régimen de
proteccion de datos personales por parte
de los responsables y encargados del
tratamiento de datos personales, da lugar
a las sanciones establecidas en el articulo
23 de la Ley 1581 de 2012, entre las que
se incluyen sanciones econdmicas de
hasta $1.562.484.000 (afo 2018).
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ATENCION SOCIEDADES COMERCIALES

¢Cuales son los Estados Financieros que
debo depositar?

De conformidad con lo establecido en
los Decretos 2496 y 2420 de 2016, los
Estados Financieros de Propdsito General
se conforman por los siguientes Estados
Financieros Basicos y sus revelaciones:

«Estado de Situacion Financiera (Balance
General)

«Estado de Resultados

«Estado de cambios en el patrimonio
«Estado de flujos de efectivo

¢Cuales sociedades estan exoneradas de efectuar el depdsito de
Estados Financieros?

Las sociedades comerciales, sucursales de sociedades extranjeras
y empresas unipersonales, inspeccionadas, vigiladas o controladas
por la Superintendencia de Sociedades que hubieren remitido
la informacion financiera en los términos, detalle y oportunidad
exigidos en la circular externa que anualmente expide la referida
Entidad para el efecto.

Lo anterior en atencion a lo establecido en la Resolucion 220-006909
del 28 de junio de 2010 expedida por la Superintendencia de
Sociedades y reglamentada por el articulo 150 del Decreto 019 de
2012.

La Superintendencia de Sociedades comunicara anualmente a
las Camaras de Comercio del pais la relacion de las sociedades
comerciales, sucursales de sociedades extranjeras y empresas
unipersonales inspeccionadas, vigiladas y/o controladas por la misma
que estan exoneradas del cumplimiento de la obligacion de deposito
de la informacion financiera en las respectivas Camaras de Comercio.

» sobr

rado 1nar

El articulo 41 de la Ley 222 de 1995, establece la
obligacién de depositar los estados financieros,
aqui le contamos lo que necesita saber para

cumplir con lo establecido por la ley.
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Es tiempo de registrar
sus libros de comercio
en medios electronicos

A

Los libros de comercio en
medios electronicos son docu-
mentos en forma de mensajes
de datos, de conformidad con
la definicion de la Ley 527
de 1999, mediante los cuales
los comerciantes realizan los
registros de sus operaciones
mercantiles, en los términos
del Decreto 805 de 2013 y la
Circular Externa No. 001 de
2014 de la Superintendencia
de Industria y Comercio.
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{CUAL ES EL MARCO NORMATIVO DEL SERVICIO?

La utilizacion del servicio esta sujeto a las disposiciones contenidas
en:

Los articulos 126 y siguientes del Decreto 2649 de 1993

La Ley 527 de 1999 la cual define y reglamenta el acceso y uso de
los mensajes de datos, del comercio electrénico y de las firmas
digitales

El Decreto 2364 de 2012 que reglamenta el uso de firmas
electronicas

El articulo 173 del Decreto Ley 019 de 2012 el cual modifico el
articulo 56 del Codigo de Comercio, autorizando que los libros de
comercio pueden llevarse en archivos electronicos, que garanticen
en forma ordenada la inalterabilidad, la integridad, seguridad de la
informacion, asi como su conservacion; y el articulo 175 del mismo
decreto, que modificd el numeral 7° del articulo 28 del Cadigo
de Comercio, en el sentido de indicar que deben inscribirse en el
registro mercantil, a cargo de las Camaras de Comercio, solamente
los libros de registro de socios o accionistas y los de actas de
asamblea y juntas de socios

El Decreto 805 de 2013 que dicta las disposiciones generales para
que las camaras de comercio implementen el servicio para que
los entes economicos puedan llevar sus libros de accionistas o
asociados y los libros de actas de asamblea y juntas de socios en
forma electronica;

Las Circulares Externas Nos. 001y 004 de 2014 de la Superintendencia
de Industria y Comercio que tiene por objeto instruir a las Camaras
de Comercio sobre el procedimiento a seguir para la inscripcion
de los libros de socios o accionistas y, los de actas de asamblea y
juntas de socios, que se lleven en medios electronicos.

Lo invitamos a realizar el tramite a traveés
de nuestra pagina web www.ccbuga.org.co
por el link servicios en linea.

QUE DEBO TENER EN CUENTA PARA EL REGISTRO DE
LIBROS EN MEDIOS ELECTRONICOS

@ Este debera surtirse ante la Camara de Comercio del domicilio del
comerciante o inscrito.

@ Es un servicio que solo esta habilitado para las personas juridicas activas
en el registro mercantil y de entidades sin animo de lucro, cuyo domicilio
haga parte de la jurisdiccion de la Camara de Comercio de Buga (San
Pedro, El Cerrito, Calima El Darién, Restrepo, Guacari, Ginebra, Yotoco).

@ De conformidad con lo establecido en el numeral 7° del articulo 28 del
Codigo de Comercio, modificado por el articulo 175 del Decreto 019 de
2012, solamente deben inscribirse: (i) en el registro mercantil: los libros
de registro de socios o accionistas y los de actas de asamblea y juntas de
socios; y (ii) en el registro de entidades sin animo de lucro: los libros de
registro de asociados y los de actas del maximo organo.

® Para utilizar este servicio se debe contar con un certificado de
firma digital del representante legal, expedido por una entidad de
certificacion digital abierta debidamente autorizada o acreditada en
Colombia. También se requerira el certificado de firma digital del revisor
fiscal o contador publico, en las mismas condiciones, en los casos en
los cuales el libro fisico que antecede el libro electronico posea hojas
que no hubieren sido empleadas, con el fin de certificar su anulacion
de acuerdo con lo previsto en el articulo 126 del Decreto 2649 de 1993.

® Cuando se trate de actas de junta de socios o de asamblea general de
accionistas que contengan decisiones y/o actuaciones sujetas a registro,
adicional a su asiento en el respectivo libro de manera electronica,
el usuario debera solicitar el registro individual de las mismas ante la
correspondiente Camara de Comercio.

CENTRO DE ENSENANZA

& AUTO = CLUE

Habilitado por el Ministrerio de Transporte y Educacion

Contamos con instalaciones mds amplias y comodos
salones de clase, adecuadas con aire acondicionado

Horario de clases tedricas en tres jornadas:
. mariana, tarde y noche.
Horario de clases prdcticas: de 7 a.m. a7 p.m.

Calle 9 No. 17-62 - Tels.: 2271844-2366551 © 317 646 8131 P 5@?’:
[f) Cea Auto-Club Buga

ESCUELA DE AUTOMOVILISMO

Nueva sede Calle 9 No. 17-62 (a 40 mts de la sede anterior)

Capacitacion especial a personas nerviosas. -
Cursos permanentes para obtener la licencia de conduccion
en todas las categorias para motocicletas y carros.

Nuestro parque automotor cuenta con vehiculos modernos,
automaticos y mecdnicos, motocicletas, automoviles, camioneta
de doble cabina 4x4, camiones, microbds y buseta.
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= ceaautoclub@hotmail.com
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Facturacion Electronica
en Colombia

Arranca en 20I9

La Facturacion Electronica es un mecanismo
digital de control fiscal implementado por
el gobierno. Cuando una empresa opera con
la facturacion electrénica, al momento de
generar una factura, es enviada electrénica-
mente tanto al cliente como a la DIAN dentro
de las 48 horas siguientes a la generacion o
insercion de la firma electronica. Ademds de
las facturas, las notas crédito o débito adi-
cionales expedidas por la empresa, también
deben ser reportadas a los sistemas de la
DIAN en la misma forma como se reporta la
“facturacion electronica”.

Este mecanismo no tiene reversa y ha sido
implementado con éxito en diversos paises
del mundo, como lo son México, Argentina,
Chile y mds reciente en Ecuador.
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Andamios multidireccionales certificados i
Andamios tubulares
Escaleras dieléctricas
Formaleteria

Confiabilidad y Seguridad por todo lo Alto
Calle 9 No. 14-23

Tels. (032) 2281389 - 3155304862/3207395074
Email: alturas2012@gmail.com
Guadalajara de Buga - Valle del Cauca
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El proceso de facturacion electronica requiere un cambio en los procesos de operacion de las
empresas en casi todas las areas, pero a su vez el mecanismo tiene también varios beneficios, como

lo son:

1. Ahorra costos por la impresion fisica: Los
costos de emision de estos documentos se
reducen entre un 50% y un 80% pues segun la
DIAN una factura electronica cuesta $ 820, en
tanto que la fisica cuesta $ 2.650.

2. Reduce la labor manual, simplifica las
operaciones y su acceso: A futuro la DIAN
conoce en tiempo real las transacciones que
hacen a diario los colombianos, y no en 48
horas después como sucede en esta primera
fase de la facturacion electronica.

3. Evita el despacho fisico de las facturas: Ya
se haria por correo electronico o a través de un
archivo de intercambio electronico.

4. Disminuye la posibilidad de errores y hace
mas transparente el proceso.

~

6. Es un medio mucho mas seguro por
transacciones en linea confiables

7. Si es titulo valor, puede negociarse con las
empresas de factoring.

8. Ayuda a masificar su uso y a la conservacion
del medio ambiente.

9. Los bancos estan empezando a ofrecer
un servicio de la mano de varios proveedores
electronicos para enlazar la factura electronica
al recaudo y pago a proveedores con o0 sin
factura electronica mas la negociacion con las
companias de factoring.

10. Esto permite que el proceso de conciliacion
de cuentas por cobrar y por pagar sea mas agil
y seguro, a través de un informacion relevante,
confiable y oportuna de sus recaudos.

5. Facilita el almacenamiento en la nube.

J

Las entidades obligadas a implementar este mecanismo antes
del 1 de Enero de 2019 son las catalogadas por la DIAN como
Grandes Contribuyentes, que seran seleccionadas por la DIAN
mediante resolucion.

Existiran también Grupos Voluntarios de entidades que deseen
implementarlo antes de lo establecido por ley. Para ello,
los que estan obligados a facturar por papel deben solicitar
registro como facturadores electronicos y los que no estando
obligados a facturar deben solicitar la aplicacion de la factura
electronica. Este proceso voluntario se puede hacer ingresando
a través de la pagina web de la DIAN www.dian.gov.co.

La DIAN dispondra de manera gratuita los servicios informaticos
de facturacion electronica para las microempresas y pequefas
empresas de acuerdo con los términos establecidos en el
Decreto 2242 de 2015.

Tal vez uno de los aspectos mas importantes son los
relacionados con la reduccion de costos ya que segln la DIAN
una factura de papel cuesta alrededor de los $ 2.650 en tanto
que la factura electronica cuesta alrededor de los $ 800, con lo
cual se reducen los costos en la suma de $ 1.800 por factura, lo
que permite concluir que todo lo que se invierta en el proceso
de implementacion, se recupera en el tiempo.

En resumen, para el 2019 estaran facturando
electronicamente:

1) Los responsables del IVA y del impuesto al consumo
2) Los grandes contribuyentes

3) Los clientes y proveedores de quienes realicen
transacciones con los responsables del IVA con dere-
cho a devolucion del art. 477 del estatuto tributario
como por ejemplo vendedores de carne y pescado
fresco, huevos, etc.

4) Los sectores que la DIAN considere con tendencia

’

a la evasion como por ejemplo electrodo,
zapatos, cigarrillos, licores, etc.

5) Los demds que desi



Sefor Empresario: recuerde que la Cdmara de Comercio desde el afio
2014 por disposicion de la Superintendencia de Industria y Comercio
tiene implementado el Sistema de Prevencion de Fraudes - SIPREF. Es
un sistema gratuito que tiene como finalidad prevenir que terceros
ajenos a los titulares de los registros publicos que llevan las Cdmaras
de Comercio, modifiquen la informacion que reposa en ellos. r’?

BREACH
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{Cuales son sus ventajas? g—»]
Este Sistema ademas de incrementar la seguridad

y confiabilidad en la operacion de los registros
publicos, tiene las siguientes ventajas:

e Verificar la identidad de las personas que realizan s
tramites fisicos o electronicos.

Prevenir que terceros no autorizados por el
titular del registro modifiquen la informacion que
figura en los registros publicos de la Camara de
Comercio de Buga.

Prevenir fraudes en los registros de los
comerciantes o inscritos que no han actualizado
datos o no han efectuado su renovacion en los
ultimos 3 anos.

Utilizar un sistema de alertas que ponga en
conocimiento del comerciante o inscrito la
presentacion de un tramite y a su vez la inscripcion
o devolucion del mismo.

Permitir a los titulares de la informacion registral
adoptar medidas que detengan conductas
fraudulentas.

Es obligatorio que quienes se matriculen, inscriban
0 renueven sus registros reporten en el formulario
el correo electronico y correo electronico de
notificacion

¢Coémo funciona?

Las personas que radiquen documentos
en la Camara de Comercio de Buga
para su registro deben presentar
su documento de identidad original
(cedula de ciudadania o cedula de
extranjeria vigente).

La informacién de identificacion del
solicitante se valida con el sistema
de informacion de la Registraduria
Nacional del Estado Civil para
verificar que los datos del documento =
de identificacion coincidan con lo
reportado en el sistema.

La persona que presente documentacion en las ventanillas
debe exhibir su cédula original y vigente al funcionario que
recibe los documentos para su radicacion, quien debe dejar
constancia de la verificacion. Una vez radicado el documento
el sistema envia una alerta previa al ultimo correo electronico
de notificacion judicial o comercial, y mensaje de texto al
celular registrado y autorizado por la persona natural o
juridica cuando se radican los documentos. Cuando la Cdmara
de Comercio realice el registro de la solicitud enviard una

alertaal correo electronico de notificacion judicial o comercial
y mensaje de texto a celular, si autorizo, informando la
procedencia del registro solicitado o la abstencion del mismo.



¢Cuales tramites se exceptuan del SIPREF?
* Solicitudes y ordenes de las autoridades judiciales o
administrativas, embargos, inscripciones de demanda y

cualquier otra orden similar.
¢ Tramites relacionados con el Registro Nacional de
¢ Turismo.
« Tramites relacionados con el Registro Unico Nacional de
L - * Entidades Operadoras de Libranza

' |MTE CT m "=~ Registro de libros electronicos.
- "] '-:I

¢Como funciona el sipref en la solicitud de
. : < - . inscripcion de nombramientos?
Ll i F . Esnecesarioinformarelnimero de identificacion
! i y la fecha de expedicion del documento de
las personas designadas en cualquiera de los
organos (junta directiva, representante legal,
revisor fiscal) para efectuar la validacion de la
identificacion, ya sea mediante la presentacion
de la copia de la cédula legible por ambos lados
0 que dichos datos estén contenidos en el acta
mediante la cual se realiza el nombramiento.

Es importante mantener actualizada la informacion
del registro en la Cdmara de Comercio de Buga, para
asi poder ser informados de lo que estd pasando en
sus registros. También, se aconseja que de manera
periodica revisen y verifiquen su informacion, evitan-
do que terceros malintencionados la modifiquen.

PL
Renault SORPRENDE « @ RENAULT

La ciudad se asombrara con su disefio y estilo

Lleva tu vehiculo Renault con tasas desde el 0% de interés,
y con nuestro Plan tranquilidad TOTAL obtendras muchos beneficios.

Carrera 15 # 8-62 Tel; (57)(2) 22 80 530
Guadalajara de Buga-Valle del Cauca - Colombia

cial@auiomoloreseiarano Com Mwww gulomotoresbeidrano.com




CONCILIACION Y ARBITRAJE
SU MANO AMIGA

iEn la Camara de Comercio de Buga encuentra
la mejor alternativa para solucionar sus conflictos!

El mejor espacio que usted pueda encontrar para resolver sus conflictos de una
manera amigable, sin necesidad de acudir a costosos y largos pleitos.

CONCILIACION: Mecanismo de solucion de
conflictos a través del cual, dos o mas
personas gestionan por si misma solucion
de sus diferencias, con la ayuda de un
tercero neutral y calificado, denominado conciliador.

VENTAJAS

* Libertad de acceso

* Satisfaccion

* Efectividad

* Ahorro de tiempo

* Ahorro de dinero

* Gontrol del procedimiento y sus resultados
* Mejora las relaciones entre las partes

¢COMO FUNCIONA?

Para acceder al servicio de conciliacion, usted debe:

* Presentar la solicitud

* Pagar de los gastos de administracion y honorarios del
conciliador de acuerdo con la cuantia de la pretension.

ARBITRAJE: Mecanismo alternativo de solucion
de conflictos mediante el cual las partes defieren
a arbitros la solucion de una controversia relativa
a asuntos de libre disposicion o aquellos que
laley autorice.

VENTAJAS

* Celeridad

* Especialidad
* Imparcialidad
* |doneidad

* Validez

* QOralidad
« Economia Mas informacion

* [nmediacion

¢COMO FUNCIONA?

Para acceder al servicio de arbitraje, usted debe:

* Radicar la demanda que debe cumplir con los
requisitos exigidos por la ley.

* Pago de los gastos de administracion de acuerdo con
la cuantia de la pretension.

’é Camara de Camara de Comercio de Buga / Carrera 14 No. 5-53 / Piso 1

ﬁ gggﬁ;ﬂo e-mail: ajuridico@ccbuga.org.co / juridico@ccbuga.org.co
Tels.: 237 1123 - 2280088 ext. 130

Impuleando el progreso
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Auditor Interno
en Sistemas de
Gestion Integrados

ISO 9001-2015, 14001-2015, 45001-2018

Inicia: 09 noviembre ‘

40 HORAS

Presentacion

La Auditoria Interna es un medio que permite a los

miembros de una organizacion Identificar las ObletIVO General
oportunidades de mejoramiento, prevenir

situaciones no deseadas, realizar seguimiento a Brindar los fundamentos, herramientas y técnicas de auditoria a
losplanesy proyectos establecidos. Se constituye los participantes, que les facilite desarrollar habilidades como
enun Escenario de formaciony acompafamiento. auditores internos en 1SO 9001:2015,1SO 14001:2015 e 1SO

45001:2018 en sus organizaciones.
Las auditorias para los sistemas de gestion

integrados son una excelente oportunidad gue le -
permite a la gerencia determinar si la organizacion Ob]ethOS dEl Curso
esta realizando sus procesos de manera eficaz en , B o
términos de cumplimiento de requisitos en el - Comprender los fundamentos e interpretacion los requisitos de las
suministro de productos o servicios a los clientes. normalslISO 9001:2015,1SO14001:2015y lanueva ISO 450Q1:2018.
- |[dentificar los conceptos y elementos comunes en los sistemas de
gestiondela Calidad, Ambientaly en Seguridady Salud en el Trabajo.
0 - Adquirir destrezas para programar, preparar, planear y realizar con
D’"g’do a. eficiencia Auditorias internas a un SGI, de acuerdo con los requisitos
delSO19011:2011.

- Desarrollar habilidades para identificar no conformidades, redactar
hallazgos, Informes de auditoria y realizar el seguimiento a las

actividades posteriores a Auditoria.
Metodologia:

Profesionales, lideres de procesos, coordinadores
de HSEQ, personas responsables del Disefo,
implementacion y control de Sistemas de gestion
de la Calidad, Ambiental y Seguridad y Salud en el
Trabajoenlas organizaciones.

CERTIFICADOINTERNACIONAL g et o cun Condetaemuna i xplca ol el

POR SGS COLOMBIA S.A.S desarrolio de talleres vy juego de roles que le facilitara a (as

e . participantes herramientas y técnicas de auditoria que les

LUgar- Camaradecomerc’OdEBUga permita conducir con eficacia las auditorias en la
Inicio: 09 de noviembre de 2018 organizacion.

Viernes: 5:30 pm - 9:30 pm
Sabados: 8:00am-12:00m
Mayores informes e Inscripciones:
Camara de Comercio de Buga
2280088 - 2371123 ext. 131-139
comercial@ccbuga.org.co

" Camara de
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